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Zusammentassung und Fazit
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Multi-Channel-Distribution
Zusammenfassung und Fazit

= Sichtbarkeit: Uber verschiedene Kanale kannst du hervorragend mehr
Sichtbarkeit und Reichweite aufbauen.

= Konsistenz: Du solltest allerdings darauf achten, dass dein Markenauftritt Uberall
gleich und konsistent ist.

= Webshop: Webshops gelten oftmals als primarer Vertriebskanal von
Unternehmen. Viele Vorteile aber auch viele Verwaltungsautwande.

= Einstiegskosten: Einige Kanale, wie z.B. Marktplatze, kannst du initial sehr

kostengunstig betreiben.



Multi-Channel-Distribution
Zusammenfassung und Fazit

\/ Verschiedene Kanale testen

Es gibt einige verschiedene Kanale, die du fur mehr Sichtbarkeit und Umsatz nutzen kannst. Es
Empfiehlt sich, einfach ein paar Kanéle zu testen und zu schauen, was passiert.

Sorgfaltige Planung

Eine sorgfaltige Planung ist dennoch unerlasslich, denn einige Kanale konnen initial sehr
kostenintensiv sein und der Effekt nur schwer abschatzbar.

N

/lelgruppenorientiert auswahlen

Grundsatzlich ist es immer wichtig dort zu sein, wo deine Kunden sind. Achte auch auf die
Wunsche deiner Kunden, sollten diese eine Mobile App wollen, ziehe dies in Betracht.
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